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Dersin Dili:

Turkge

Dersin Diizeyi:

Fakiilte

Dersin Staj Durumu:

Yok

Boliimii/Programi:

Isletme

Dersin Tiirii:

Zorunlu

Dersin Amaci:

Isletme amaglarina ulasmay saglayacak, miibadeleleri gerceklestirmek iizere, ihtiyaclari karsilayacak iiriin, hizmet ve diisiincelerin, gelistiriimesi, fiyatlandirimasi, tutundurulmasinin
ve daditiimasina iliskin, planlama ve uygulama surecidir.
Ogretim Yontem ve Teknikleri:

Pazarlamayi tanimak ve temel kavramlarini tartismak.
On Kosullari:

Dersin Koordinatorii:
Dersi Veren:

Dr. Kumru Uyar
Dersin Yardimcilar:i:

Dersin Kaynaklari

Ders Notlar 1 Pazarlama Esaslari, Tiirkmen Kitabevi, istanbul, 2009.

Kaynaklari 1 PAZARLAMA KITAPLARI,Omer Toprak, Remzi Altunisik, Suayip Ozdemir, Pazarlama ilkeleri ve Yénetimi,Beta Yayinlari
Dékiimanlar : KITAPLAR

Odevler 1 UYGULAMALAR

Sinavlar : YIL ICI VE YIL SONU

Ders Yapisi

Matematik ve Temel Bilimler : Egitim Bilimleri !

Miihendislik Bilimleri H Fen Bilimleri H

Miihendislik Tasarimi H Saghk Bilimleri H

Sosyal Bilimler 1 20 Alan Bilgisi : 80

Ders Konulan
Hafta Konu On Hazirlhk Dékiimanlar

1 Isletme ve pazarlama stratejisi
2 Pazarlama karmasi

3 Gevre ve msteri iligkileri
4 Satin alma

5 Uriin ve hizmet

6 Fiyatlandirma

7 Pazarlama iletisimi

8 Ara sinav

9 Kisisel satis

10 Pazarlama kanallari

11 Elektronik pazarlama

12 Kiresel pazarlama

13 Pazarlama yonetimi

14 Pazarlama denetimi

15 Final

Dersin Ogrenme Ciktilari

Sira No Aciklama

001 Piyasa, misteri ihtiyaglarini ve isteklerini anlamak

002 Miisteriye yonelik pazarlama stratejisi tasarlamak

0603 Ust diizeyde deger yaratan biitiinlesmis bir pazarlama programi yapmak
005 Kazangl iliskiler kurmak ve musteri memnuniyeti yaratmak

Programin Ogrenme Giktilar

Sira No Aciklama

P01 inovatif ve analitik diistinerek is hayatinda olusabilecek giincel vakalarda ¢oziim iiretebilmek.

P02 isletme fonksiyonlari ile ilgili verileri toplamak, analiz etmek ve yorumlamak.

P03 isletme alaninda gerekli olan ekonomik kavramlari bilmek ve bu kavramlari ekonomik analizlerde etkin kullanmak.
P04 Isletmelerde toplam kalite ve verimlilik yonetimini bilmek ve uygulamak.

P05 Isletme kavramlarini tanimlamak, yorumlamak ve degerlendirmek.

P06 Yabanci bir dilde yazili ve sozli olarak iletisim kurabilmek.

P07 Sosyal ve klttrel olgularin bilincinde olmak.

P08 Takim galismasina uyum gdstermek, kisisel gelisim gostermek, iletisim ve sosyal becerileri kazanmak.

P09 Is etigi ve hukuk kurallarinin bilincinde olmak.

P10 Liderlik ve girisimcilik vasiflarina sahip olmak.

P11 Gunumdiz is hayatinin gerektirdigi bilisim ve iletisim teknolojilerini etkin bir sekilde kullanmak.
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Katki Diizeyi: 1: Cok Distik 2: Dusilk 3: Orta 4: Yiksek 5: Cok yliksek
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