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Dersin Ogrenme Ciktilari

Sira No Aciklama

001 Pazarlama stratejileri gelistirebilme

0602 Pazarda yer alan aktorleri analiz edebilme

0603 SWOT analizi yapabilme

0604 Pazar bélimlendirmesi yapabilme

005 Bir drlin/hizmet igin hedefleme ve konumlandirma yapabilme
006 Bir urlin/hizmet igin pazarlama stratejisi gelistirebilme

607 Rekabet stratejileri gelistirme becerilerini kazanacaklardir

Programin Ogrenme Giktilan

Sira No Aciklama

PO1 Inovatif ve analitik diisinerek is hayatinda olusabilecek giincel vakalarda ¢6ziim iretebilmek.

P02 Isletme fonksiyonlari ile ilgili verileri toplamak, analiz etmek ve yorumlamak.



P03
P04
P05
P06
P07
P08
P09
P10
P11

Isletme alaninda gerekli olan ekonomik kavramlari bilmek ve bu kavramlari ekonomik analizlerde etkin kullanmak.
isletmelerde toplam kalite ve verimlilik yénetimini bilmek ve uygulamak.

isletme kavramlarini tanimlamak, yorumlamak ve degerlendirmek.

Yabanci bir dilde yazili ve sozlii olarak iletisim kurabilmek.

Sosyal ve kiltirel olgularin bilincinde olmak.

Takim galismasina uyum gdstermek, kisisel gelisim gostermek, iletisim ve sosyal becerileri kazanmak.

Is etigi ve hukuk kurallarinin bilincinde olmak.

Liderlik ve girisimcilik vasiflarina sahip olmak.

Gunumiiz is hayatinin gerektirdigi bilisim ve iletisim teknolojilerini etkin bir sekilde kullanmak.
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