iktisadi ve Idari Bilimler Fakiiltesi
Isletme

Nuh Naci Yazgan Universitesi

|i$L 4109 Pazarlamada iletisim

Yanyil Kodu Adi T+U Kredi AKTS
7 iSL 4109 Pazarlamada Iletisim 3 0 4
Dersin Dili:

Turkge

Dersin Diizeyi:

Fakiilte

Dersin Staj Durumu:

Yok

Biiliimii/Programu

Isletme

Dersin Tiirii:

Segmeli

Dersin Amaci:

Bu dersin amaci iletisim ve marka iletisimi hakkindaki temel kavramlarin 6grenilmesidir.
Ogretim Yontem ve Teknikleri:

iletisim kavrami ve siireci; Marka iletisimi araglari

On Kosullari:

Dersin Koordinatorii:

Dersi Veren:
Dr. Kumru Uyar
Dersin Yardimcilar::

Dersin Kaynaklar

Ders Notlan

Pazarlama Iletisimi Yénetimi, Prof.Dr.Yavuz Odabas, Yrd.Dog.Dr.Mine Oyman; Mediacat, 2013

Kaynaklari 1 Chris F., (2013).Marketing Communications: Brands, Experiences and Participation,
Dékiimanlar 1 kitaplar

Odevler 1 Uygulamalar

Sinavlar H

Ders Yapisi

Matematik ve Temel Bilimler Egitim Bilimleri

Miihendislik Bilimleri H Fen Bilimleri
Miihendislik Tasarimi H Saghk Bilimleri
Sosyal Bilimler H Alan Bilgisi

100

Ders Konulan

Hafta Konu On Hazirhk Dékiimanlar
1 Tletigim Kavrami ve iletisim Sireci

2 pazaralama iletisim karmasi

3 Reklam

4 Satig Promosyonlari

5 Dogrudan Pazarlama

6 Kisisel Satis

7 Halkla iligkiler

8 vize

9 internet ve Interaktif Medyada Marka
10

11

12

13

15 Final

| Dersin Ogrenme Ciktilari

Sira No Agiklama

0601 fletisim kavramini ve iletisim stirecini anlayabilir, Marka iletisimi araglarini kavrayabilir, Bir isletme igin iletisim stratejisi gelistirebilir.
| Programin Ogrenme Giktilan

Sira No Aciklama

P01 Inovatif ve analitik diisiinerek is hayatinda olusabilecek giincel vakalarda ¢6ziim Uretebilmek.

P02 Isletme fonksiyonlari ile ilgili verileri toplamak, analiz etmek ve yorumlamak.

P03 Isletme alaninda gerekli olan ekonomik kavramlari bilmek ve bu kavramlari ekonomik analizlerde etkin kullanmak.
P04 Isletmelerde toplam kalite ve verimlilik yénetimini bilmek ve uygulamak.

P05 Isletme kavramlarini tanimlamak, yorumlamak ve degerlendirmek.

P06 Yabanc bir dilde yazili ve sézlii olarak iletisim kurabilmek.

P07 Sosyal ve kilturel olgularin bilincinde olmak.

P08 Takim galismasina uyum gostermek, kisisel gelisim gostermek, iletisim ve sosyal becerileri kazanmak.

P09 is etigi ve hukuk kurallarinin bilincinde olmak.

P10 Liderlik ve girigsimcilik vasiflarina sahip olmak.

P11 Glnimiz is hayatinin gerektirdigi bilisim ve iletisim teknolojilerini etkin bir sekilde kullanmak.



| Degerlendirme Olgiitleri

| | AKTS Hesaplama Icerigi

Yariyil Calismalan
Ara Sinav

Kisa Sinav

Odev

Devam

Uygulama

Proje

Yariyil Sonu Sinavi
Toplam

Sayisi

1
0
1
0
0
1
1

Katki
%40
%0
%10
%0
%0
%0

%50
Yo
100

Etkinlik

Ders Suresi

Sinif Digi C. Siresi
Odevler
Sunum/Seminer Hazirlama
Ara Sinavlar
Uygulama
Laboratuvar

Proje

Yariyil Sonu Sinavi
Toplam is Yiikii
AKTS Kredisi

Sayisi
3
10

= O O O = O =

Siiresi
14

5

10

0

10

0

0

0

20

Toplam is Yiikii Saati
42

50

10

0

10

20
132

Dersin Ogrenme Giktilarinin Programin Ogrenme Giktilarina Katkilan

Tim | 5 5 5 5

5

5

Katki Diizeyi: 1: Cok Distik 2: Dusilk 3: Orta 4: Yiksek 5: Cok yliksek
P01 P02 P03 |PO4 PO5 PO6 P11

5




