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Dersin Dili:

Turkge

Dersin Diizeyi:

Fakiilte

Dersin Staj Durumu:

Yok

Boliimii/Programi:

Isletme

Dersin Tiirii:

Segmeli

Dersin Amacr:

Bu dersin amaci, 6grenciye tutundurma faaliyetleri ve siiregleri hakkinda temel bilgileri kazandirmaktir. Bu amagla, tutundurma karmasinin ézellikleri, tutundurma amaglari, uygun
medya segimi ve tutundurma karmasi ile pazarlama karmasinin entegrasyonlari konulari islenecektir.

Ogretim Yontem ve Teknikleri:

Tutundurma yonetimi tamimi, iletisim stireci, reklam, halkla iliskiler, satig artinci gabalar, dogrudan satis, kisisel satis, uluslararasi tutundurma stratejileri.
On Kosullari:

Dersin Koordinatorii:
Dersi Veren:

Dr. Kumru Uyar
Dersin Yardimcilar:i:

Dersin Kaynaklari

Ders Notlari :  BUTUNLESIK REKLAM, TUTUNDURMA VE PAZARLAMA ILETISIMI ( BUTUNLESIK REKLAM, TUTUNDURMA VE PAZARLAMA ILETiSIM-Nobel-
Kaynaklari :  Pearson-Cev:R Giilay Oztiirk
Dokiimanlar 1 Advertising Communications and Promotion Management John R. Rossiter (Author), Larry Percy (Editor) McGraw-Hill Companies; 2nd
Odevler : edition (January 15, 1997)
Sinavlar 1 kitaplar
Uygulamalar
Ders Yapisi
Matematik ve Temel Bilimler : Egitim Bilimleri :
Miihendislik Bilimleri : Fen Bilimleri :
Miihendislik Tasarimi : Saglik Bilimleri :
Sosyal Bilimler H Alan Bilgisi : 100

Ders Konulan

Hafta Konu On Hazirhk Dékiimanlar
1 Tutundurma Yénetimine giris

2 fletisim Kanali

3 Yaratici Strateji; Planlama ve Uygulama
4 Yaratici Strateji; Bitge ve Degerlendirme
5 Dogrudan Satis

6 Satig Artirici Cabalar

7 Kisisel Satis

8 Vize

9 Halkla iligkiler

10 Tanitim

11 Reklam

12 Uluslararasi tutundurma stratejileri

13 Internet ve tutundurma stratejileri

14 Odev

15 Final

Dersin Ogrenme Giktilar

Sira No Aciklama

001 Tutundurma faaliyetlerinin pazarlama karmasi igerisindeki 6nemini analiz edebilir

002 Kisisel satis, reklam, satis gelistirme ve halkla iliskiler faaliyetlerinin fonksiyonlarini anlar ve optimal koordinasyonu saglayabilir
003 Pazarlama iletisiminde kisisel ve kitlesel iletisimin roliini bilir.

004 Firmalarin tutundurma karmalarini analiz edebilir ve bu konuda neriler getirebilir

Programin Ogrenme Giktilan

Sira No Aciklama

P01 inovatif ve analitik diistinerek is hayatinda olusabilecek giincel vakalarda ¢éziim iiretebilmek.

P02 isletme fonksiyonlari ile ilgili verileri toplamak, analiz etmek ve yorumlamak.

P03 Isletme alaninda gerekli olan ekonomik kavramlari bilmek ve bu kavramlari ekonomik analizlerde etkin kullanmak.
P04 isletmelerde toplam kalite ve verimlilik yénetimini bilmek ve uygulamak.

P05 isletme kavramlarini tanimlamak, yorumlamak ve degerlendirmek.

P06 Yabanci bir dilde yazili ve sozlii olarak iletisim kurabilmek.

P07 Sosyal ve kiilttrel olgularin bilincinde olmak.

P08 Takim galismasina uyum gostermek, kisisel gelisim gostermek, iletisim ve sosyal becerileri kazanmak.

P09 Is etigi ve hukuk kurallarinin bilincinde olmak.

P10 Liderlik ve girisimcilik vasiflarina sahip olmak.

P11 Gunumiiz is hayatinin gerektirdigi bilisim ve iletisim teknolojilerini etkin bir sekilde kullanmak.
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Ders Suresi

Sinif Digi C. Siresi
Odevler
Sunum/Seminer Hazirlama
Ara Sinavlar
Uygulama
Laboratuvar

Proje
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Toplam is Yiikii
AKTS Kredisi
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Dersin Ogrenme Giktilarinin Programin Ogrenme Giktilarina Katkilan
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